
Formación de Posgrado

MÁSTERS

DA UN PASO MÁS EN  
TU CARRERA PROFESIONAL



  Coordinadores:  
Enrique Lozano (Director General de GECA, 
anteriormente jefe de compras de LaSexta 
y Director de Programación de Paramount 
Channel).  
Laura Miñarro (Vicepresidenta de Negocio 
Internacional de Atresmedia Studios, tras su paso 
como Directora General de Imagina).

  Máximo de 20 alumnos por curso

 Docentes profesionales en activo 

 250 horas

  1 curso académico: 9 oct 2020 - 19 jun 2021

  Formato ejecutivo: V 17h - 21h y S 10h - 14h

  1ª Convocatoria (hasta 5 ago 2020): 6.490 €

  2ª Convocatoria (hasta 21 sep 2020): 8.140 €

 Posibilidad de prácticas en empresas

Máster en

DISTRIBUCIÓN Y NEGOCIO EN 
LA INDUSTRIA AUDIOVISUAL



Máster en 

DISTRIBUCIÓN Y NEGOCIO EN LA INDUSTRIA AUDIOVISUAL
M

El Máster en Distribución y Negocio en la Industria 

Audiovisual ofrece una visión global de una industria en 

constante cambio necesitada de profesionales nativos en 

herramientas digitales, en RRSS, en nuevas pantallas y 

métricas. Profesionales capacitados para trabajar en equipo 

en ambientes multiculturales y multidisciplinares.

De la mano de más de 60 profesionales con amplia 

experiencia liderando proyectos en empresas representativas 

de la industria, este máster ofrece una mirada poliédrica y 

exhaustiva de toda la industria audiovisual internacional: 

toda la cadena de valor desde el proyecto a su completa 

amortización; los públicos, usuarios, tendencias y 

preferencias de los públicos, hábitos de consumo; los que 

compran, los que venden; la publicidad o la suscripción;  

los grandes, los medianos, los pequeños y los marginales;  

el negocio, la cultura y las industrias culturales. 

El Máster en Distribución y Negocio en la Industria 

Audiovisual propone una verdadera inmersión para 

entender de primera mano todo lo que está ocurriendo y 

hacia a dónde vamos, dando la palabra a los actores de la 

industria.

Con este máster podrás 

 �Entender la pluralidad de contenidos: de cine, series, 

documentales, animación, formatos de tv y nuevas 

producciones multipantalla, así como los criterios de 

programación del sector. 

 �Analizar todos los modelos de explotación,  

de las ventanas tradicionales a las plataformas.

 �Conocer cómo se miden y analizan las audiencias, 

los públicos y las taquillas, con distintas métricas,  

en la era del Data Base y la Inteligencia Artificial.

 �Estudio de los agentes: conocer el día a día de  

los que producen, distribuyen y exhiben, de los que 

programan, los que compran y venden, así como  

del marketing y la prensa.

 �Enfoque internacional. El reto es traer los mejores 

productos desde cualquier parte del mundo, pero 

también exportar nuestros proyectos audiovisuales. 

Prácticas

La ECAM busca establecer constantemente lazos  

con la industria cinematográfica y audiovisual. Por 

ello, muchas empresas se acercan a la ECAM en busca 

de profesionales y la escuela tiene la firme misión 

de favorecer la posibilidad de prácticas profesionales 

cuyas características y duración serán variables, 

en función del perfil del alumno y de la situación o 

necesidad de cada empresa colaboradora.



Perfil del alumnado

 �Productores que quieran saber cómo distribuir obras 

propias y ajenas

 �Diplomados de escuelas de cine

 �Titulados en ADE y Comunicación Audiovisual

 �Nuevos distribuidores que quieran empezar 

en el sector

 �Distribuidores más experimentados que planean 

ampliar sus áreas de negocio

 �Profesionales del marketing con afán  

de especializarse en distribución audiovisual

 �Profesionales interesados en el ámbito de  

la distribución audiovisual en todas sus facetas

Salidas profesionales

 �Empresas dedicadas a la distribución audiovisual 

a nivel nacional e internacional: distribuidoras, 

majors, agencias de ventas, etc.

 �Productoras cinematográficas y audiovisuales

 �Empresas dedicadas a la exhibición y programación 

de contenidos audiovisuales (Cine, TV, plataformas, 

festivales)

 �Empresas de Marketing y Comunicación en el 

ámbito audiovisual

 �Oficinas de promoción de cinematografías 

nacionales, scouting y control de mercados

 �Mercados y festivales 

Metodología

 �Clases magistrales impartidas por reconocidos 

profesionales en activo que compartirán su día a día, 

sus experiencias y conocimientos.

 �Case studies: los alumnos trabajarán sobre un caso 

práctico que tendrán que presentar a un profesional 

de esa área.

 �Proyecto final: Diseño de un plan de distribución 

integral en distintas ventanas para uno o varios 

productos audiovisuales.

 �Tutorías personalizadas. Asesoría por parte de 

los coordinadores del máster y de los tutores 

(profesionales del medio). 

 �Asistencia al fórum del festival Séries Mania. 

Este festival cuenta con una sección dedicada 

exclusivamente a los profesionales de la producción y 

distribución a nivel mundial.

 �Posibilidad de ir a festivales como el FICX, el D’A Film 

Festival, el Festival de Málaga y Márgenes, con los 

que tenemos convenio para sus foros de industria.

 �Este máster cuenta con sesiones transversales con 

los másteres de Guion de Series de Ficción y de 

Producción Ejecutiva, ya que algunas ponencias e 

invitados tienen temáticas complementarias a  



las tres especialidades. Con estas sesiones especiales, 

a cargo de profesionales del más alto nivel, se busca 

crear un ambiente de colaboración y sinergias entre 

los tres grupos de estudiantes, que les servirán, sin 

duda, en sus futuras carreras profesionales.

Profesorado

Elena Neira | Marketing online, RRSS y tecnología. 
Experta en nuevos modelos de distribución  
audiovisual – Clase conjunta con los másteres  
de Guion de Series y Producción Ejecutiva

José Luis Cienfuegos | Director del Festival de Cine 
Europeo de Sevilla

Agustín Llorente | Country Manager de Kinépolis 
España

Alex Lafuente | Cofundador de BTeam y de Get in the 
Picture Productions

Andrés Zamora | Director de distribución en Sony 
Pictures Entertainment

Carlos Prada | Director Comercial Ejecutivo de Warner 
Bros España

David Mitjans | Responsable de Adquisiciones de 
Acontracorriente Films

David Rodríguez | General Manager Spain & Portugal de 
Comscore

Diego Rodríguez | Director de Márgenes Distribución y 
del festival Márgenes

Enrique Costa | Director de Distribución y socio de 
Avalon

Eva Rekettyei | Directora de Programación de Yelmo 
Cines 

Fernando Bovaira | Productor Mod Producciones

Gonzalo Salazar-Simpson | Productor y Co-fundador  
de Lazona

Helena Fernández | Fundadora Screenly

Jaime Comas | Socio fundador de Flins y Pinículas

José Berlanga |Socio fundador de Flins y Pinículas

Luis Rodríguez | Presidente de Flins y Pinículas

Miguel Pintado | Marketing Manager, Warner Bros 
Spain

Paco Rodríguez | Responsable Editorial de Cine en 
Movistar+

Pelayo Sánchez | Director General de Fulltime

Álex Flórez |Director general de la productora 100 balas 
de Mediapro

Ángel Yllera | Vicepresidente, Sales Southern Europe, 
Warner Bros. International TV

Daniel Pérez | General Manager en Fox Networks Group

David Recasens |Licensing Director Edebé

Diego del Pozo |Responsable de I+D Ficción en 
Atresmedia Televisión

José Miguel Contreras | Anterior CEO de laSexta y 
Productor Ejecutivo en Globomedia, socio fundador de 
LaCoproductora

Leticia Pérez |Responsable de Producción Ajena en #0, 
Movistar+

Ramon Campos | Fundador de Bambu Producciones - 
Clase conjunta con los másteres de Guion de Series y 
Producción Ejecutiva

Susana de la Sierra | Jurista y ex directora del ICAA

Raquel Villa |TV & Digital Sales Director en EOne

Tony Albert | CEO de Motion Pictures

Eva Patricia Fernández | Fundadora de Creta 
producciones, experta en Big Data

Hugo Solana | Head of Iberia Finance Controlling Spain, 
Portugal, Greece & Turkey en Viacom

*Todos los profesores son profesionales en activo y por tanto su
disponibilidad para fechas concretas está sujeta a sus agendas
profesionales. 



Javier Palomo | Director de Business & Legal Affairs 
Iberia en Viacom

Javier Vacas | Fundador de Asset Media

Jose Manuel Caballero | Socio en Habilidades Acyivas 
Consulting 

Jose María Villalba | Gerente de Producto y Oferta  
de Movistar+

Juanjo Mestre | Supervisor Creativo en FLUOR Lifestyle

Pablo Pérez de Lerma | Jefe de Servicio en la 
Subdirección General de Promoción y Relaciones 
Internacionales del ICAA 

Antonio Trashorras | Responsable de Desarrollos 
Originales de HBO España

David Fernández | Director de Tema Distribuciones

David Ripoll | Jefe de Prod. Audiovisual en el Corte 
Inglés

José Antonio de Luna | Socio fundador y COO de Filmin

José Iriondo | Country Manager de 20th Century Fox 
Home entertainment

Jose María Villalba | Gerente de Producto y Oferta  
de Movistar+

Laura Battaglini | Coordinadora del canal de Youtube  
de Atresmedia

Pablo Romero | CEO y fundador de Tarkinia

Ricardo Cabornero | Responsable de Adquisiciones  
de Amazon España

Verónica Polo | Coordinadora y editora de Flooxer  
en Atresmedia

Barbora Suster | Jefe de ventas internacionales  
de Eccho Rights

Geraldine Gonard | Fundadora de Inside Content

Diana Borbon | Jefe de ventas internacionales en 
Atresmedia Internacional

Javier Martínez | Film and TV Promotion Manager  
at ICEX

Lisa Wegscheider | I+D Eccho Rights

Maria Escrig | El Observatorio de las Series

Miguel Garcia | Jefe de ventas internacionales  
en The Mediapro Studios

Salvador Ruiz | Jefe de Sector Iniciación a la 
Exportación y Formación en ICEX

Sergio Agüero | Productor de Campanario Producciones

Silvia Cotino | Jefe de ventas internacionales  
de Mediterráneo

Steven Johnstone | Responsable de Reino Unido  
en The Mediapro Studios

Sergio Sancho | Fundador y Managing Director de 
Phileas Productions

Programa

1. Salas de cine

Estudio de la distribución audiovisual en el sector 
cinematográfico. 

Se inicia el máster con el análisis de la industria 
cinematográfica actual, desde el punto de vista de la 
compra y venta de contenido audiovisual y de su posterior 
explotación. ¿Quién compra y por qué? ¿Cuáles son las 
actuales tendencias? Se indaga en estos temas para conocer 
en detalle las estrategias y el desarrollo de la gestión  
de la distribución. 

2. Televisión

En paralelo se estudia la televisión como ventana de 
explotación de contenidos. Se hace un completo análisis  
de las estrategias de compra para poder enfocar y adecuar  
la venta de contenidos.  

Se analizarán estudios de tendencias internacionales y 
herramientas para el análisis de la programación. ¿Qué se 
emite y por qué? ¿Dónde y cómo se nutren las pantallas 
televisivas de contenidos?



3. Estrategia corporativa

Estudio de las herramientas clave que deben dominarse 
para gestionar de forma eficiente la labor de distribución 
audiovisual, desde el dominio de conceptos legales, los 
financieros y las ayudas a la distribución, hasta las técnicas 
de negociación a las que se puede tener acceso.

4. Video y OTT

Estudio del tradicionalmente llamado negocio del  
video, la ventana de explotación que ha definido la 
restructuración de la industria audiovisual internacional  
y, en concreto, del sector de la distribución. Se lleva a cabo 
un análisis en profundidad de los factores que han definido 
este cambio, de la modificación de la explotación del video y 
del surgimiento de las plataformas OTT (over the top) como 
líderes de un nuevo modelo de negocio global.  

5. Ventas internacionales

Análisis de la modificación del modelo, nuevas tendencias, 
necesidades y previsiones del mercado internacional del 
sector audiovisual.

Herramientas para desarrollar de forma exitosa  
la distribución internacional, analizando las distintas 
estrategias de desarrollo de la actividad.

6. Proyecto final

Con el proyecto final se pretende que los alumnos pongan 
en práctica los conocimientos obtenidos a lo largo del 
máster y terminen sus estudios con la certeza de haber 
desarrollado un verdadero plan de distribución para  
el proyecto audiovisual que ellos mismos hayan elegido.

Durante el segundo semestre se darán las indicaciones 
para llevarlo a cabo y se nombrará a los tutores de forma 
que puedan trabajar en el ejercicio y poner en práctica lo 
visto con anterioridad. El ejercicio final se presentará ante 
un jurado formado por profesionales del sector.

Empresas colaboradoras



CÓMO INSCRIBIRTE

Documentación a presentar

 �Formulario de inscripción cumplimentado.

 �Fotocopia de DNI, pasaporte o documento equivalente.

 �Currículum con foto.

 �Carta de motivación.

Selección de candidatos 

Un comité seleccionará a los candidatos con el fin de crear un 
excelente grupo de trabajo en el que se podrán conjugar talentos 
y experiencias.

Todos los aspirantes deberán de realizar una entrevista personal 
u online.

Una vez notificada la admisión deberán presentar vía mail el 
justificante del abono de reserva de plaza en los 10 días naturales 
siguientes. 

El importe deberá ser ingresado en la siguiente cuenta del Banco 
Sabadell (especificando claramente nombre y apellidos en  
el concepto): ES66 0081 7112 80 0001877998

Los admitidos que el día indicado no hayan hecho efectiva  
la matrícula, según los plazos acordados, perderán el importe 
de la reserva y quedará anulada su plaza. 



DA UN IMPULSO  
A TU CARRERA PROFESIONAL

La ECAM dispone de descuentos y facilidades de pago 
para sus titulaciones de Postgrado:

DESCUENTOS ALUMNI
30% de descuento
Alumni de Diplomaturas

20% de descuento
Alumni de Formación de Postgrado

10% de descuento
Alumni de Formación Continua

DESCUENTOS ENTIDADES 
COLABORADORAS
10% de descuento
Socios, académicos y miembros de la Academia de 
las Artes y las Ciencias Cinematográficas de España, 
Academia de las Ciencias y las Artes de la Televisión, 
Plataforma Nuevos Realizadores (PNR), Unión de 
Cineastas, APPA (Asociación de Profesionales de la 
Producción Audiovisual) y DOCMA (Asociación de Cine 
Documental). 

*Descuentos no acumulables

BONIFICACIÓN
de la Fundación Estatal  
para la Formación en el Empleo.
Las empresas disponen de un crédito anual para formar 
a sus trabajadores (en régimen general). Este crédito es 
diferente para cada empresa y puede también gestionarse 
individualmente, a petición del trabajador.

Posibilidad de

PAGO FRACCIONADO

FINANCIACIÓN
Solo para residentes en España.
A 0% de interés hasta 10 meses.
Desde 5% de interés si financias
tus estudios hasta en 8 años.

Infórmate SOLO en Banco Sabadell, Oficina 7112,
c/ Príncipe de Vergara, 211 – 28002 Madrid.
Contacto: José Manuel Herráez 
Mail: herraezjosemanuel@bancsabadell.com 
Tel: 91 563 06 59
Móvil: 661 312 122

Contacto: Roberto González
r.gonzalez@bancsabadell.com
Tel: 915630659

mailto:herraezjosemanuel%40bancsabadell.com?subject=
mailto:%22mailto:r.gonzalez%40bancsabadell.com%22%20?subject=


Calle Juan de Orduña, 3
Ciudad de la Imagen
28223 Pozuelo de Alarcón, Madrid

+34 915 121 060
ecam@ecam.es

www.ecam.es


